
REFERENTIEFUNCTIE - VOEDINGSINDUSTRIE
Afdeling
:
Verkoop

Functie
: 
Beursverkoper

Code
:
Verkoop.11
Klasse
:
6

Doel: 
Bevorderen van de verkoop van de door de onderneming geproduceerde goederen door deelname aan manifestaties/beurzen en door het uitvoeren van prospectie.

Plaats in de organisatie: 
Directe chef 
:
Commercieel Verantwoordelijke.


Ondergeschikten 
:
Technisch personeel (standenopbouw) en verkopers/hostessen (verkoopakties) (vaktechnisch).

Aard van de werkzaamheden / verantwoordelijkheden:

-
Zorgen voor deelname door de onderneming aan manifestaties/beurzen, e.d..  Een en ander houdt in:


.
nagaan van plaats en datum waarop voor de onderneming interessante manifestaties/beurzen worden georganiseerd; 


.
opmaken van actieplannen t.a.v. te promoten producten, wijze/aanpak van promotie, benodigde middelen/mensen e.d., binnen de grenzen van het budget en in overleg met chef en marketingafdeling; 


.
reserveren van standruimte en standmateriaal; 


.
(laten) opbouwen van stands, verzorgen van de inrichting van de stands met producten en promotiematerialen.

-
Promoten en verkopen van producten tijdens beursdeelname, hierbij gesteund door collega-verkopers, teneinde de naambekendheid van de ondernemingsproducten te vergroten.  Dit houdt o.m. in:


.
informeren van beursbezoekers / klanten over de producten en de onderneming;


.
introduceren van ondernemingsproducten aan het publiek (drankjes / hapjes);


.
verspreiden van promotieartikelen;


.
organiseren van bijzondere attracties;


.
verkopen van producten, opmaken van bestellingen, hierbij onderhandelen over bijzondere beurscondities.

-
Prospecteren van de toegewezen markt teneinde het klantenbestand uit te breiden, o.a. door:


.
introduceren, verstrekken van informatie over en promoten van producten, bevorderen van de naambekendheid van het bedrijf bij potentiële klanten;


.
trachten zakelijke relaties op te bouwen;


.
informeren van geïnteresseerden omtrent bedrijf, bestelprocedures, betalingscondities, e.d.;


.
uitnodigen van nieuwe klanten tot een bezoek aan de onderneming, verzorgen van een rondleiding.

-
Aanleveren aan de chef van alle relevante informatie over ontwikkelingen in de marktactiviteiten van concurrentie e.d.

Sociale interactie:

-
Overleggen met beursorganisatoren.  Verstrekken van product- en commerciële informatie aan beursbezoekers.  Promoten, introduceren van producten bij potentiële afnemers, voeren van prijsbesprekingen.  Verstrekken van markt- en productinformatie aan chef.  Dit alles ook in 1 vreemde taal.

-
Onderhouden van contacten met o.a.:


.
diverse bedrijfsafdelingen (informatief, werkzaamheden)


.
technische medewerkers (standenopbouw)


.
collega-verkopers/hostesses (verkoopacties)


.
beursbezoekers (informatief)


.
beursorganisatoren (beursactiviteiten)


.
klanten (werkzaamheden)

Specifieke handelingsvereisten:

-
Hanteren van handgereedschappen.

-
Attent zijn op ontwikkelingen in de markt.  Alert zijn op verkoop-opportuniteiten.

Bezwarende omstandigheden:

-
Inspannende houding bij standenopbouw.  Veel staan tijdens manifestaties/beurzen.  Eenzijdige houding tijdens het besturen van een wagen.

-
Werken in enerverende omstandigheden.

-
Kans op letsel bij veelvuldige deelname aan het verkeer.

